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Gestion de promociones por puntos

QUE ES
Sistema de célculo y control de regalos conseguidos que esta basado en los puntos

conseguidos por el consumo del cliente en los pedidos.

COMO NOS AYUDA: VENTAJAS

v" Nos ayuda a llevar un control de las muestras que se regalan en base a las compras
gue nos hace el cliente. Estos consumos se traducen en puntos para canjear por
regalos.

v Visualizacion del catdlogo de articulos de regalos disponibles.

<

Vista de puntos por linea de pedido, resumen de puntos vy eleccion de regalos.
v’ Posibilidad de acumular puntos hasta el momento en que se decida cambiarlos por

regalos.

&;, Se puede escoger entre 3 modalidades distintas:
1 | Puntos por articulos: el cliente acumulara puntos por la cantidad de articulos que
pida y que podra canjear por regalos o muestras en el mismo pedido.
2 | Puntos por euros: cada euro facturado se transforma en un punto o en la
cantidad de puntos que quiera el usuario.
3 | Puntos por descuentos: permite ofrecer a sus clientes la opcién de elegir entre

un descuento o la bonificaciéon en regalos comerciales.
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COMO FUNCIONA

1 | Se define la cantidad de puntos que genera cada articulo, teniendo en cuenta tanto las
tarifas como las plantillas comerciales, para poder modificar los puntos obtenidos en
funcion del precio o descuentos que se hagan.
2 | En funcién de las cantidades y precios asf sera el nimero de puntos resultante a canjear
por regalos. Estos regalos estaran en un catalogo concreto, sin tarifa de venta, en los que se
vera el nimero de puntos necesario para su canje.
3 | Se puede activar un botdén o zona de la pantalla para mostrar los puntos que proporciona
cada venta.
4 | El médulo nos permite las siguientes opciones:

= Avisar si hay exceso de muestras

= Avisar del exceso e impedir incluir mas

= No controlar muestras
5 | Podemos definir factores que multipliquen los puntos, por ejemplo: un cliente nuevo x2,
pedido de apertura x1'5... el comercial puede elegir entre los indices libremente.
6 | Una vez se hace el pedido accedemos a una pantalla de seleccién de muestras a regalar,
en ella visualizamos:

= Puntos acumulados en el pedido

= Puntos consumidos

= Puntos restantes

= Articulos de muestra elegidos: cantidad, puntos que consumen vy el total descontado

= Eleccion y vision del factor escogido

7 | Las muestras seleccionadas se muestran en el pedido como lineas nuevas a precio cero.
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UNA IMAGEN VALE MAS QUE 1000 PALABRAS

= [ < ) | 0.Prospeccion -... (E\Lf 040477
Clientes /‘ -+ Direcciones © Formas de Pago ©
< o 0.Prospeccion
O-CLIENTE ProspeccTon (0.Prospeccion) SRR Contado
0-CLIENTE Prospeccion 00000 Sin Poblacidn Sin Provincia .
Entrega @
|
1 Dto1 0,00 %
h' (D) Puntos: 5 sl
%
l Total 2
9N TC HC CAN 250ML PUMP BB TF Consumidos 2 o.PP. 0,00 %
Saldo O
uto: 7560 €
Cerrar iscuentos: 0,00 €
B. Imponible: 7560 €
Impuestos: 15,88 €
Total: 91,48 €
Articulos: 2[+2]
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